                                                                    ПРИЛОЖЕНИЕ №3
                             Презентация  продукта
Презентацию стройте по схеме «Свойства-Преимущества-Выгоды»
· Имейте  всегда  при  себе  неоспоримые  факты,  доказывающие, что наш Банк предлагает уникальные и самые  выгодные  условия  для Клиентов.
· [bookmark: _GoBack]Используйте различные инструменты продаж выбранного продукта (рекламные листы и брошюры, кредитный калькулятор, калькулятор вкладов и т.д).

· Подберите  кредит  наиболее подходящий Клиенту.
· Акцентируйте  внимание на преимуществах  данного кредита  и разъясните, какую пользу представляют эти преимущества: 


Отвечайте  
на  детальные  
вопросы  Клиента

Укажите  
преимущества  
продукта

Опишите 
характеристики  
продукта

· Отвечайте  на  все  вопросы  Клиентов.


